
ФЕДЕРАЛЬНЫЙ ОХВАТ: ОРГАНИЗАЦИЯ 

ТОРГОВОГО ДОМА  ЛЕГМА™.



Цель проекта
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Цель проекта: организация эффективной сбытовой структуры для пожарно – технической продукции

ЛЕГМА™ с вхождением компании в ТОП – 5 по объемам продаж в РФ (650 млн. руб. в год).

Конкурентные преимущества:

- Эксклюзивные права на продажу продукции ЛЕГМА™ (бывший Легмаш, Арзамас) по всей территории РФ – 350 млн. руб. в год.

- Монопольное положение на территории РФ по части продукции ЛЕГМА™ (головки соединительные больших диаметров, стволы

пожарные, головки переходные).

- Географическая сегментация рынка РФ с целью увеличения маржинальности продаж.

- Управление рыночным ценообразованием по продукции ЛЕГМА™ благодаря контролю ключевых товарных позиций.

- Расширение ассортимента за счет дилерства производителей, использующих продукцию ЛЕГМА™ - 200 млн. руб. в год.

- Выявление и освоение перспективных продуктовых направлений с возможностью переноса производства в ЛЕГМА™ - 100 млн.

руб. в год.

- Льготное налогообложение при регистрации в ТОР Володарск / ТОР Решетиха:

• налог на прибыль 5%,

• налог на имущество -0%,

• транспортный налог -0%.



Рынок пожарно-технического оборудования по производителям
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Рынок пожарно-технического оборудования  по продавцам
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Средний годовой оборот компаний из ТОП-10  826,8 млн.руб.



Продуктовая линейка торгового дома
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АО ЛЕГМАШ

АО ЛЕГМАШ

АО ЛЕГМАШ

ООО ГИДРАНТ

ООО ВОДТЕХПРОМ

АО РУКАВ

ООО ЗПО №3

ООО ПОЖАКВА

ООО ЛИТМАШ-М

ООО НТЦ-БУЛАТ

ООО ПРОМИЗ

ООО СТАРТ



Географическая сегментация продаж
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ДАЛЬНИЙ ВОСТОК:
наценка 22%

доставка 10%

ВОСТОЧНАЯ СИБИРЬ:
наценка 19%

доставка 7,5%

ЗАПАДНАЯ СИБИРЬ:
наценка 16,5%
доставка 6,2%

УРАЛ:
наценка 14,5%
доставка 5,0%

СЕВЕРО-ЗАПАД:
наценка 12,7%
доставка 5,0%

ЦЕНТР:
наценка 9,8%

доставка 3,8%

ПОВОЛЖЬЕ:
наценка 11,4%
доставка 4,2%

ЧЕРНОЗЕМЬЕ:
наценка 14,5%
доставка 5,2%

ЮГ:
наценка 16,5%
доставка 6,0%



Почему ЛЕГМА™?
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АО «Легмаш»

• Ведущий производитель пожарной арматуры в РФ.

• Монопольное положение по пожарным стволам, головкам переходным, головкам больших диаметров.

• Узнаваемость и доверие потребителей к бренду ЛЕГМАШ.

• Отсутствие собственной сбытовой структуры.

• Длительные сроки изготовления, отсутствие товарного запаса.

ЛЕГМА™

• Передача всей номенклатуры завода в ЛЕГМА™ - технология и производство.

• Отсутствие поставок продукции в течение переходного периода.

• Сформирован большой объём неудовлетворенного спроса на конец 2025 г.

• Благоприятные условия для агрессивного захвата рынка.

• Цель - комплексное удовлетворение спроса на пожарно – техническую продукцию.

• Развитие дилерских отношений с производителями сопутствующей продукции.

• Формирование складской программы по всей номенклатурной линейке.



Текущая ситуация на рынке (на примере головок)
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Доля в объёме продаж Легмаш 27%.

11,5 млн. руб. в месяц.

Монополия на рынке Ф90, Ф100, Ф125, Ф150 мм.

Рост цен в 2025 г.:  

• Ф50 – 80мм = 24%

• Ф90 - 150 мм = 60%

Доля в объёме продаж Легмаш 6%.

2,6 млн. руб. в месяц.

Монополия на рынке Ф100, Ф125, Ф150 мм.

Рост цен в 2025 г.:  

• Ф50 – 80мм = 20%

• Ф100 - 150 мм = 60%

Доля в объёме продаж Легмаш 6,5%.

2,8 млн. руб. в месяц.

Монополия на рынке Ф100, Ф125, мм.

Рост цен в 2025 г.:  

• Ф50 – 80мм = 26%

• Ф100 - 150 мм = 60%

Доля в объёме продаж Легмаш 9%.

3,8 млн. руб. в месяц.

Монополия на рынке по всей номенклатуре 

Рост цен в 2025 г. = 70% 

Временный отказ от 

низкомаржинальной

продукции ГР-50, ГР-65, 

ГР-80

Продажи на 4,5 млн. руб. 

в месяц



Политика ценообразования (на примере головок)
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Не скорректирован рост цен в 

отдаленных регионах

Ценовой тренд розница



Экономика ТД ЛЕГМА
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Оборотный капитал



Условия сотрудничества
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УСЛОВИЯ СОТРУДНИЧЕСТВА:

• Предоставление доли 50%

• Финансирование оборотного капитала по 12,0 млн./квартал в течение 2026 г.

• Участие в операционной деятельности

ПРЕИМУЩЕСТВА ПРОЕКТА:

• Рентабельность капитала 45-50% годовых

• Капитал полностью обеспечен товарным запасом с коэффициентом покрытия 110%

• Вывод вложений со второго года реализации проекта

• Прозрачная и простая процедура входа/выхода из проекта

• Возможность вовлечения в оборот избыточных складских, офисных площадей и персонала

• Закрепление на устойчивом рынке со стабильным уровнем спроса



СПАСИБО ЗА ВНИМАНИЕ!


